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AeSCOLOGIC ist ein fuhrender Fachhandler flr Praxis- und Krankenhausbedarf. Bundesweit
schéatzen mehr als 2.000 Kunden unsere Kompetenz und Erfahrung.

Zur Unterstiitzung unseres Wachstums suchen wir Sie als

Verkaufsberater (m/w) im Aussendienst
fir den GroBraum Minchen.

lhre Aufgaben

Sie betreuen selbsténdig Ihren eigenen Kundenkreis. Sie beraten Ihre Kunden nicht nur in der
Anwendung unserer Produkte, sondern optimieren mit Hilfe unserer Logistiklosungen die
gesamten Logistikprozesse in Praxis und Klinik.

Durch gezielte Akquisition erweitern Sie lhren Kundenkreis standig. Die Teilnahme an Messen
und Kongressen ist fiir Sie selbstverstéandlich. Im Rahmen unserer Akademie verantworten Sie die
Planung und Durchfiihrung von Fortbildungsveranstaltungen fir Ihre Kunden.

lhr Profil

Sie kennen sich mit Medizinprodukten sehr gut aus, am besten aus einer Tatigkeit im OP oder in
der Ambulanz. Sie sprechen die Sprache von Arzten und medizinischem Pflegepersonal. Ihr
Auftreten ist freundlich, korrekt und verbindlich.

Kenntnisse im Vertrieb wéren von Vorteil, sind aber keine Bedingung! Ehrlichkeit, Zuverlassigkeit
und die Freude an der Teamarbeit sind jedoch unverzichtbar.

Unser Angebot

Wir bieten Ihnen ein Arbeitsumfeld, das von gegenseitigem Respekt, Teamorientierung und
individuellem Gestaltungsspielraum geprégt ist. Ein attraktives Gehalt und ein Firmenwagen, der
auch privat genutzt werden kann, sind selbstversténdlich.

Haben Sie Interesse, in einem dynamischen, aber trotzdem familidaren Unternehmen etwas zu
bewegen? Dann senden Sie uns lhre aussagekraftige Kurzbewerbung.
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